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eeeeeeeeee dobrze znaczy od 30 lat

Co bedziesz robi¢ na co dzien

« WRozwijac sprzedaz technologii znakowania i etykietowania -
drukarek atramentowych, laseréw i systeméw Domino jak i autorskich
rozwiazan z zakresu etykietowania firmy Intrex na rynku potudniowej
Polski

« Opiekowac sie kluczowymi klientami - rozwijac relacje z istniejacg
bazg uzytkownikow urzadzen i pozyskiwac nowych

« Realizowac cele sprzedazowe i prowadzi¢ proces handlowy - od
rozpoznania potrzeb, przez oferte i prezentacje, po podpisanie umowy

« Doradzac klientom w doborze rozwigzan i budowac dtugofalowe
relacje

Kogo szukamy

. Doswiadczenia w sprzedazy B2B - najlepiej w obszarze rozwigzan technicznych dla
przemystu

« Wyksztatcenia wyzszego — kierunek techniczny lub ekonomiczny bedzie atutem

- Swobody w prowadzeniu negocjacji i prezentacji handlowych oraz znajomosci realiow
kontraktéw B2B réwniez w jezyku angielskim

- Samodzielnosci, zaangazowania i nastawienia na cel

« Dobrej znajomosci jezyka angielskiego — w kontakcie z producentem i dokumentacja
techniczng

- Sprawnego poruszania sie w narzedziach cyfrowych — pakiet MS Office oraz system CRM
(u nas Livespace)

. Gotowosci do podrézy stuzbowych oraz prawa jazdy kat. B

Informacja o Administratorze Danych:

Administratorem Twoich danych osobowych jest INTREX
Spétka z ograniczong odpowiedzialnoscia z siedziba

w Sadach, kod pocztowy 62-080 Sady, wpisana do rejestru
przedsiebiorcow Krajowego Rejestru Sadowego prowadzonego
przez Sad Rejonowy Poznan - Nowe Miasto i Wilda

w Poznaniu, VIl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru
Sadowego pod numerem KRS 0000657643,

NIP: 7811941102, REGON: 36646806.

Petng informacje odnosnie przetwarzania Twoich danych
osobowych znajdziesz tutaj.



https://intrex.pl/informacja-o-administratorze-danych
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eeeeeeeeee dobrze znaczy od 30 lat
Co dajemy od siebie

- Stabilne zatrudnienie w ugruntowanej firmie i prace z produktami uznanej,
Swiatowej marki

- Atrakcyjny system wynagrodzen - podstawa plus prowizja powigzana z
realnymi wynikami sprzedazy

- Petne wdrozenie i szkolenia produktowe

 Narzedzia pracy — samochdd stuzbowy, laptop i telefon, a do tego komfortowe
biuro w Tychach jako baza wypadowa

- Pakiet socjalny: Benefit, ubezpieczenie grupowe, opieka medyczna

« Mozliwos$¢ dotaczenia do naszych klubow: biegowego, rowerowego,
zeglarskiego.

INTREX sp. z 0.0 - od 30 lat dostarczamy naszym klientom kompleksowe rozwigzania w zakresie
etykietowania, znakowania, automatyzacji, oprogramowania i systemow wizyjnych. Nasze wsparcie
zaczyna sie na etapie profesjonalnego doradztwa, przez znalezienie optymalnego rozwigzania,

a konczy na codziennym wsparciu w biezagcym uzytkowaniu sprzetu. Codziennie dbamy o dobre
relacje z klientami, budujac przy tym dtugofalowg wspotprace.
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Aplikacje prosimy przesta¢ na adres:
rekrutacja@intrex.pl
Dziekujemy
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Informacja o Administratorze Danych:
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Spétka z ograniczong odpowiedzialnoscia z siedziba
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przez Sad Rejonowy Poznan - Nowe Miasto i Wilda

w Poznaniu, VIl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru
Sadowego pod numerem KRS 0000657643,

NIP: 7811941102, REGON: 36646806.

Petng informacje odnosnie przetwarzania Twoich danych
osobowych znajdziesz tutaj.
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