
rekrutacja@intrex.pl

Intrex sp. z o.o. 
Sady, ul. Za Motelem 7,
62-080 Tarnowo Podgórne 

KEY ACCOUNT MANAGER 
Zatrudnimy osobę na stanowisko:

znakowanie i etykietowanie | południe Polski 
Miejsce pracy: Filia w Tychach 



Informacja o Administratorze Danych:
Administratorem Twoich danych osobowych jest INTREX
Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością z siedzibą 
w Sadach, kod pocztowy 62-080 Sady, wpisana do rejestru
przedsiębiorców Krajowego Rejestru Sądowego prowadzonego
przez Sąd Rejonowy Poznań – Nowe Miasto i Wilda 
w Poznaniu, VIII Wydział Gospodarczy Krajowego Rejestru
Sądowego pod numerem KRS 0000657643, 
NIP: 7811941102, REGON: 36646806.
Pełną informację odnośnie przetwarzania Twoich danych
osobowych znajdziesz tutaj.

Kogo szukamy 

Co będziesz robić na co dzień 

wRozwijać sprzedaż technologii znakowania i etykietowania -
drukarek atramentowych, laserów i systemów Domino jak i autorskich
rozwiązań z zakresu etykietowania firmy Intrex na rynku południowej
Polski 
Opiekować się kluczowymi klientami - rozwijać relacje z istniejącą
bazą użytkowników urządzeń i pozyskiwać nowych 
Realizować cele sprzedażowe i prowadzić proces handlowy - od
rozpoznania potrzeb, przez ofertę i prezentację, po podpisanie umowy 
Doradzać klientom w doborze rozwiązań i budować długofalowe
relacje

Doświadczenia w sprzedaży B2B — najlepiej w obszarze rozwiązań technicznych dla
przemysłu 
Wykształcenia wyższego — kierunek techniczny lub ekonomiczny będzie atutem 
Swobody w prowadzeniu negocjacji i prezentacji handlowych oraz znajomości realiów
kontraktów B2B również w języku angielskim 
Samodzielności, zaangażowania i nastawienia na cel 
Dobrej znajomości języka angielskiego — w kontakcie z producentem i dokumentacją
techniczną 
Sprawnego poruszania się w narzędziach cyfrowych — pakiet MS Office oraz system CRM
(u nas Livespace) 
Gotowości do podróży służbowych oraz prawa jazdy kat. B 

https://intrex.pl/informacja-o-administratorze-danych


Informacja o Administratorze Danych:
Administratorem Twoich danych osobowych jest INTREX
Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością z siedzibą 
w Sadach, kod pocztowy 62-080 Sady, wpisana do rejestru
przedsiębiorców Krajowego Rejestru Sądowego prowadzonego
przez Sąd Rejonowy Poznań – Nowe Miasto i Wilda 
w Poznaniu, VIII Wydział Gospodarczy Krajowego Rejestru
Sądowego pod numerem KRS 0000657643, 
NIP: 7811941102, REGON: 36646806.
Pełną informację odnośnie przetwarzania Twoich danych
osobowych znajdziesz tutaj.

INTREX sp. z o.o - od 30 lat dostarczamy naszym klientom kompleksowe rozwiązania w zakresie
etykietowania, znakowania, automatyzacji, oprogramowania i systemów wizyjnych. Nasze wsparcie
zaczyna się na etapie profesjonalnego doradztwa, przez znalezienie optymalnego rozwiązania, 
a kończy na codziennym wsparciu w bieżącym użytkowaniu sprzętu. Codziennie dbamy o dobre
relacje z klientami, budując przy tym długofalową współpracę.

Aplikacje prosimy przesłać na adres:
rekrutacja@intrex.pl

Dziękujemy

Co dajemy od siebie 

Stabilne zatrudnienie w ugruntowanej firmie i pracę z produktami uznanej,
światowej marki 
Atrakcyjny system wynagrodzeń — podstawa plus prowizja powiązana z
realnymi wynikami sprzedaży 
Pełne wdrożenie i szkolenia produktowe  
Narzędzia pracy — samochód służbowy, laptop i telefon, a do tego komfortowe
biuro w Tychach jako baza wypadowa 
Pakiet socjalny: Benefit, ubezpieczenie grupowe, opieka medyczna 
Możliwość dołączenia do naszych klubów: biegowego, rowerowego,
żeglarskiego. 

https://intrex.pl/informacja-o-administratorze-danych
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